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Iemporada 2024/25

“Planificacién estratégica y ampliar los
destinos comerciales son factores clave para
seguir creciendo en el mercado de cerezas”
El director de ‘Grupo Los Olmos, Luis Ahumada, analiza los resultados

de la Ultima temporada vy los principales retos que enfrenta el sector
respecto a produccion y ventas.

esafianre. Ess ez, sin ln-

gar a duds, la palabra

que mejor resume la
temporada 2023724 de cereZaz en
Chile. 5i bien, las proyeccones es-
timaban entre 10 a 15 millones d=
cajas mas que el peniodo anterior,
no se logrd estamera.

i0ué factores garllaron esce
escenarno?

Para Luis Ahumada, difector ¥
fundador d= Grupo Los Olmos,
compafiia con mas de 30 afios
de travectoria en el mereado, va-
rizbles como la poca canndzd de
horaz frio gque acumulzron los
arboles durante el invierno por la
presencia del Fendmeno El Nifio,
v los dafios que suffieron produc-
to de las lhovias, mermo la pro-
ducmdn ¥ generd problemasz de
poscosecha.

No obstante, el gjecutive desta-
ca que “debido a la menor canti-
dad de fruta hasca la mitad d= la
temporada, los precios s= mantu-
vieron escables incluzo después o1
Afio Nuevo Chino [ANC), cuando
la demanda tiende a disminuir
considerablemente, lo gue per-
mitid obtener boencs pesultados
para la induscria”

Ahumada antieipa un salo pro-
ductive importante. “5i se mani-
fiezta el anunciado Fendmeno La

|
LLuiis Ahumada, junto a sus hijas Javiera y Paulina (de imquierda a derechal.

Mifiz, que se traduce en un afio
més seco ¥ frio, podriamos tener
una remporada ‘normal’ en cuan-
to 2 acurmulacién de frio, ¥ con-
tar con una produccidn de entre
115 2 125 mullones de cajas para
el afio gue viene. Ademas, el Afio
MNuevo Chino [ANC) st adelanta
del 10 de febrero al 29 de enero,
por lo que tendremos 12 dias me-
nos para vender”.

En esta lines, el sjecutivo csd-
ma gue cerea del 20%6 de las cepe-
Zas chilenas se venderin después
del ANC, lo gue visualiza “bas-
tante complejo, ¥a quoe, al cener
120 millones de cajas, quedarian
zobre 20 mullones para la venta
después del ANC ¥ no 5 millones

como este afio”.

Sin embargo, un aspecto po-

GRUPO LOS OLMOS SUMA A
MNUEVAS GENERACIONES
Durante mas de 30 anos, Grupo Los
Oimos se ha caracterzado ser una
ermpresa familiar, ouya pasion por 3
agricultura y constante inmovackin,
Ios ha posicionado como referents
de la industria Esta misma pasion
que caracienza a sus fundadores,
Luss Ahumada y Lwe Pliail, hoy

s ve reflejado en & mgreso de

=us hijos. "Particularmente estoy
aphimista por el Grupo Oimos
con b ntegracion de |a sequnda
generacian en donde mis hijgs;
Paulina y Javiera, ademds del
o de mil socio, Thomas Pleil ya
forman parte del equipo Agricola,
Exportadora y Ve, sostiens Luts

sittvo, &8 el ingreso de més de
300 nuevas liness de embalae
en el paizs. 51 bien en 2l momento
‘peak’ de cosecha ¥ embalaje pue-
de haber més de 5 dizs de atraso,
la mueva infraestruetura podra
permitiy <l proceso de es3  can-
tidad de fruta. “También depende
de gué tan concentrada o dilmda
venga la temporada”, apunca

LAS CLAVES PARA CRECER

EN SUPERFICIE

&1 bien la industpia de la cereZa
cstd mis gue consolidada en el
paiz, para Ahumada existe =spa-
cio para seguir crecendo, siempre

¥ cuando ze haga con una plam-
ficacidn estratégica. “Hasea la se-
mana 47, cuando 5= ha exportado
un 103 del volumen total, existe
una oportunidad para variedades
o Zonas gque cosechen mis tem-
prano . Ahi se pusde crecer prac-
ticamente todo lo que s= quiera”,
SoEOeTe.

Al respecto, agrega gue, s bien
laz producciones desde la sems-
na 50 en adelante suponen un
riesgo cada veZ mayor, China ha
demoztrado su aficién por la cere-
Za chilena, sorprendiendo con su
capacidad de absorber los enor-
mes voliimenes que arriban desde
puertos nacionales. “Variedades
especificaz, que dermestren cs-
raceeristicas diferenciadoras fren-
te 2l gran volumen de fruca, tales
comoc mayor calibre, dulzor ¥ cro-
CENCia, S50MAT COMo Uns oport-
nidad para aumentar la superficie
nacional”, comenta.

Para el ejecutivo, ofro aspec-
to fundamental a priorizar para
condnuar con esta senda de cre-
cmiento zon la calidad ¥ buence
calibres. “Esta temporada ha ha-
bido una diferencia muy grande
entre los precios de los distintos
calibres. Por lo tanto, este mayor
crecimicnto, ademas de incens-
var plantaciones més tempranas,
debe considerar producir cepeZazs
de mejor calidad ¥ de mavor cali-
bre”, sosgene.

Un tereer factor que Laus Ahu-
mada considera clave para au-
mentar 12 participacidn de meres-
do de la cereza ¥ su pencabilidad
en el largo plaZo estd dado por
ampliar los destinos comercia-
les. “Dismimuir el riesgo de tener
practicas monomercado con Chi-
na, ¥ no abusar del periodo de
‘peak’ ez fundamental para man-
tener rencable el negocio 2 futu-
ro, donde la apertura hacia otros
paizes asidricos, incluyendo India,
asoma como una oportunidad”,
puniualiza

Exprartaciara
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