
“Es necesario que la visión y trato del
Gobierno con la salmonicultura cam-
bie radicalmente”, asegura un em-

presario acuícola. En el sector salmonicultor hay
molestia o “indignación”, resume otro actor. 

La semana pasada, entre el 19 y el 21 de marzo,
se realizó en Puerto Montt una nueva versión de
Aquasur, la feria acuícola más importante del he-
misferio sur; recibió a más de 22 mil visitantes,
480 expositores, 1.800 marcas, y 20 países parti-
cipantes. Pues bien, al evento asistieron los em-
bajadores de China, Niu Qingbao; de Estados
Unidos, Bernadette Meehan; de Brasil, Paulo Pa-
checo; el secretario de Estado del Ministerio de
Comercio, Industria y Pesca de Noruega, Even
Tronstad, y la ministra de Asuntos Rurales, Re-
forma Agraria e Islas de Escocia, Mairi Gougeon,
entre otros personeros. ¿Y del Gobierno? Solo el
subsecretario de Pesca, Julio Salas, además de je-
fes de servicios, como del SAG y Sernapesca. No
partició el ministro de Economía, Nicolas Grau.
Fuentes al tanto precisan, además, que el subse-
cretario estuvo únicamente en la inauguración y
no participó en otras actividades de la feria.

Los salmoneros afirman que la organización
realizó las invitaciones respectivas a distintas au-
toridades de Gobierno y, en particular, a los mi-
nistros sectoriales. La ausencia que más se co-
mentó fue la del ministro Grau, dado que bajo su
cartera está la subsecretaría respectiva.

“A pesar de que Chile necesita crecer, y la sal-
monicultura es el segundo sector exportador, pa-

rece no ser relevante para las autoridades de Go-
bierno, desconociendo lo que ha significado para
el desarrollo del sur de Chile y de su gente”, seña-
lan desde una empresa productora. “Nadie en-
tiende nada… Este es un evento de clase mundial,
con embajadores y los principales socios co-
merciales de Chile. Y no habían autoridades
nacionales”, subraya otro. 

Aquasur —señalan— es para la salmoni-
cultura como Expomin para la minería.
Sin embargo, el evento minero es inaugu-
rado por el Presidente y cuenta con la asis-
tencia de ministros sectoriales. “El subsecre-
tario Salas habló en la inauguración de
la importancia de cultivar con-
fianzas entre el empresariado
y el Gobierno. Poco puede
hacerse si no se valora a es-
ta actividad en su mérito,
como se valora a Expo-
min en el rubro minero”,
subraya un proveedor
del rubro.

A lo que un salmo-
nicultor agrega: “La-
mentablemente, ve-
mos cómo frente a
nuestra industria,
pesan más los prejui-
cios que un ánimo de
diálogo. El Gobierno
debe cuidar también la

imagen del país, ya que somos una potencia acuí-
cola y nuestras autoridades están mostrando po-
co interés por la industria”. Y ejemplifica: en una
cena donde habían al menos cinco embajadores
de los mercados más importantes para el salmón

chileno, el único representante de las autori-
dades chilenas era un funcionario de Pro-
chile. “No deja de llamar la atención la
ausencia del ministro de Economía”,
destaca.

Al final del día, Aquasur generó más
de 4.200 empleos, lo que significa un

impacto directo en más de US$ 12 millo-
nes en Puerto Montt. 

Contactados en la cartera respec-
tiva , aseguraron que: “El mi-
nisterio de Economía estuvo
presente, representado en la
asistencia del subsecretario
de Pesca y Acuicultura, Julio
Salas, quien no sólo fue par-
te del evento, sino que dio el
discurso inaugural ante los
presentes y sostuvo en di-
cho encuentro una bilate-
ral con el representante de
Escocia”. Agregaron que:
“El subsecretario realizó
un llamado a continuar
promoviendo y desarro-
llando una acuicultura sos-
tenible y moderna, con mi-
ras en mejorar los procesos
productivos. Además, instó
a los asistentes a continuar

trabajando en conjunto entre
el mundo público y privado”. 

La indignación de los salmoneros por ausencia
de Ministro Grau en feria Aquasur

Aquasor se realizó
la semana pasada
en Puerto Montt.
Recibió a más de

22 mil visitantes.

Ministro de Economía,
Nicolás Grau. FE
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 Salmoneros dicen que en una cena donde habían

cinco embajadores, la única autoridad nacional

era de Prochile.
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Paola Bordón

En enero, la Fiscalía Nacional Económica
(FNE) inició su noveno estudio de merca-

do. Ahora, la finalidad fue analizar la evolu-
ción competitiva del mercado de educación
superior, que abarca universidades, institutos
profesionales y centros de formación técnica.

Para ello, acaba de sumar a tres asesoras.
Se trata de las doctoras en Economía Paola
Bordón, Claudia Martínez y Andrea Repetto.
Bordón es profesora asistente de la Facultad
de Economía y Negocios de la Universidad
de Chile; Martínez es profesora del Instituto
de Economía de la Universidad Católica y
economista Líder del BID. Y Repetto se de-
sempeña como directora de la Escuela de Go-

bierno de la Universidad Católica. 
Con la colaboración de las economistas, la

FNE pretende determinar si tanto la deman-
da como la oferta educativa operan correcta-
mente desde una perspectiva de libre com-
petencia, para así identificar potenciales fa-
llas y formular propuestas de mejoras legales
y regulatorias al Ejecutivo

Actualmente, la fiscalía está en la etapa de
recopilación y análisis de información, pro-
ceso que se extenderá hasta noviembre. En
diciembre prevén publicar el documento
preliminar y, tras un período de consulta pú-
blica, dar a conocer el informe final en marzo
del próximo año.

Bordón, Martínez y Repetto: 
Las asesoras de la FNE para estudio sobre educación superior

Andrea RepettoClaudia Martínez 
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Entretelones

“Quiero informarles que hoy se ha

llevado a cabo una reestructuración

en nuestra organización”, se lee en la

carta que el viernes de la semana

pasada envío el gerente general de la

Viña San Pedro Tarapacá, Pedro

Herane, a todos los trabajadores. 

Sus ingresos habían bajado 14,7% en

2023, y su utilidad caído a la mitad.

VSPT había sufrido el mismo devenir

de la industria, una que vivió un año

complejo impactada por la desacele-

ración general del consumo. Los

débiles resultados tuvieron un co-

rrelato directo en las medidas toma-

das por la compañía del grupo Luk-

sic. La carta de Herane da cuenta de

la desvinculación del 5% de su dota-

ción en Chile.

El ejecutivo explicó: “El año 2023 fue

un año extremadamente complejo

para la industria del vino (...). En-

frentamos factores externos de alta

complejidad, los que comercialmente

hicieron retroceder a la industria

chilena en aproximadamente 15 años

en volúmenes exportados”. Lo atri-

buyó a las fuertes caídas del consumo

y stocks en los mercados. 

Todo ello generó una caída en ventas

de dos millones de cajas para VSPT,

deteriorando su mix de ventas, prin-

cipalmente en botellas finas y espu-

mantes. Y si bien, inicialmente,

enfrentaron los descensos con ges-

tión de ingresos, búsqueda de aho-

rros y eficiencias, y operando con

austeridad...no fue suficiente. “En-

tendemos que fuimos de las pocas

viñas que no implementó reducciones

de personal en todo el 2023”, res-

pondió Herane a “El Mercurio”.

“A días de terminar el primer tri-

mestre de este 2024, tenemos la

certeza de estar frente a un cambio

estructural en la industria, el que

sin duda impacta en nuestra es-

tructura de costos y nos obliga,

entre otras medidas, a tomar esta

dolorosa decisión”, señaló el ejecu-

tivo en la misiva.

La reestructuración fue principal-

mente operacional. Impactó básica-

mente a la planta de Isla de Maipo,

donde hoy elaboran las marcas pre-

mium y espumantes, donde justa-

mente se produjo la caída de la de-

manda más profunda. “Esta rees-

tructuración ha sido una decisión

muy difícil, pero tiene que ver con la

sostenibilidad de la compañía en el

largo plazo, y con la responsabilidad

que tenemos como líderes de esta

industria en Chile”, dijo a “El Mercu-

rio”. “Hoy estamos con muchas ini-

ciativas y planes para volver a recu-

perar los volúmenes perdidos, pero

debemos actuar con cautela y res-

ponsabilidad”, agregó. 

Viña San Pedro
despide 5% de su
personal: “Tiene
que ver con la
sostenibilidad de
la compañía” 

VSPT Wine Group cuenta con doscentros
productivos en Chile; uno en Isla de Maipo y
otro en Molina.

V
S

P
T

 W
IN

E
 G

R
O

U
P

El 25 de abril se desarrollará el primer Demo Day
de este año organizado por la red de “inverso-

res ángeles” del sur de Chile, Austral Angels, que
espera reunir a inversionistas con startups centra-
das en los sectores del turismo, agropecuario, fores-
tal, energías renovables, biotech y acuicultura.

La organización tiene como objetivo potenciar la
innovación, el emprendimiento y la sostenibilidad
en las empresas en el sur de Chile, que introducen
soluciones innovadoras para la industria conven-
cional. Actualmente, 50 “ángeles” forman parte de
la red, entre ellos, personas naturales del ecosiste-
ma del emprendimiento, fondos de capital de ries-
go y family offices.

Serán cuatro las jornadas Demo Day este año,
actividades subsidiadas por Corfo, donde los em-
prendedores seleccionados hacen un pitch sobre
los avances de su compañía a potenciales inver-
sionistas y socios comerciales. En estas instancias
esperan concretar cerca de 40 matches o acuerdos,
donde al menos cinco de ellos inviertan, y multi-
plicar al menos tres veces la cantidad de inversio-
nistas ángeles.

Desde su creación en marzo del 2022, impulsada

por Dadneo Capitals, han formado a más de 40
startups, asegura Fernando Paredes, director de la
red. Algunas de ellas han logrado levantar hasta
US$ 1 millón en financiamiento, dice, y destaca que
se enfocan principalmente en empresas nuevas cu-
yo valor pivotal sea la sustentabilidad.

Pese a los buenos resultados vistos hasta ahora,
Paredes comenta que extrañan una participación
activa de la gran industria, que apuesten por nue-
vas empresas que se dedican a dar solución precisa-
mente a estas industrias de la zona sur; vale decir, la
acuicultura, las industrias agropecuaria y forestal.

La inversión de la industria convencional en
nuevas empresas con base tecnológica, además de
impulsar la innovación, fomentaría un ecosistema
empresarial más dinámico y colaborativo que be-
neficia a la economía en su conjunto.

La idea, explica, es conectar a los actores vitales
en el área sur del país, lograr que “si tú estás metido
en un emprendimiento que impacte en la industria
forestal, encuentres un inversionista que viene de
la industria forestal”.

Ejemplo de esto es el grado de innovación que
están haciendo en acuicultura, comenta, “es súper

grande, pero podría ser mucho más. Hay inversio-
nes también en startups, pero muchas de ellas pro-
vienen de afuera, pudiendo ser soluciones produci-
das localmente”.

Como desafíos para este año, menciona que es-
tán buscando entrar con más fuerza en Aysén y
Magallanes, regiones donde todavía el ecosiste-
ma emprendedor es un poco lejano y necesita de-
sarrollarse.

Sugiere que el fomento a los emprendimientos
debería ser una preocupación generalizada, ya
que Chile ha perdido relevancia en innovación a
nivel regional y global.

De todos modos, observa que cada día más em-
presas están viendo en la innovación y en las star-
tups un camino para invertir y para mejorar la
competitividad a largo plazo.

Durante el año, además de las jornadas de en-
cuentro entre inversionistas y nuevas empresas,
realizan cursos de capacitación para emprende-
dores, y trabajan en conjunto con incubadoras co-
mo Patagonia Startups e Incubatec Ufro, organi-
zaciones que entregan apoyo y asesoramiento a
las iniciativas con potencial para salir al mercado.

Austral Angels: la red de inversores del sur de Chile
inicia el primero de los cuatro Demo Day para
startups de la macrozona sur de este 2024
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