
Eric Marin, presidente de EFE.

En medio de una economía
débil, la Empresa de los Ferroca-
rriles del Estado (EFE) busca agi-
lizar el avance de sus grandes
proyectos para impulsar las in-
versiones en el país y la activi-
dad de la construcción. 

La compañía lanzó ayer do-
mingo la convocatoria para la li-
citación de obras civiles de unas
de sus mayores iniciativas: El
Tren a Batuco. Este plan, que
cuenta con resolución de califi-
cación ambiental (RCA), consi-
dera un desembolso total de US$
950 millones y es el segundo de
mayor envergadura que tiene en
marcha EFE, después del ferro-
carril Melipilla-Estación Cen-
tral, de unos US$ 1.580 millones. 

“Este recorrido de 26 kilóme-
tros beneficiará a cerca de 35 mi-
llones de pasajeros al año y redu-
cirá en una hora y seis minutos
los traslados entre Santiago y Ba-
tuco, lo que mejorará significati-
vamente la calidad de vida de
esas comunidades”, comentó el
presidente de EFE, Eric Martin,
quien destacó que este trayecto
se recorrerá en solo 24 minutos. 

El proyecto involucra a cinco
comunas de la Región Metropo-
litana: Lampa, Quilicura, Renca,
Quinta Normal y Santiago. Con-
sidera un total de ocho estacio-
nes y el trazado tendrá tres vías,
dos de pasajeros y una de carga. 

En el tramo en superficie, es
decir, entre Batuco y el sector de
la exestación Yungay, las tres
vías van juntas, emplazándose al
poniente la ruta de carga. En el
tramo soterrado, la sección del
nuevo túnel bajo el eje de calle
Matucana alberga a las dos vías
de pasajeros, manteniéndose la
de carga por el túnel existente. El
servicio dispondrá de conexión
con líneas de metro 5, 7 y 3.

¿Qué se licita?

La licitación iniciada ayer es
para las obras civiles del tramo
puente Mapocho-Batuco, que
considera una inversión de US$
530 millones para la construc-
ción de 24 kilómetros totales de
vía férrea y confinamiento. Se
suman seis estaciones, cinco pa-
sos vehiculares (tres superiores
y dos inferiores), ocho nuevos
pasos multipropósito y la mejo-
ra de cuatro existentes. También
seis puentes ferroviarios (cuatro
sobre vialidad y dos sobre cauce
de agua) y un centro de manteni-
miento de material rodante. 

“Es un monto de inversión
muy atractivo para empresas
(constructoras) nacionales e in-
ternacionales, y especialmente
en un momento en que se está
trabajando muy fuertemente en
la reactivación económica. Hay
mucho interés de compañías a la
espera de la publicación del lla-
mado a licitación, la que espera-
mos se lleve a cabo con éxito”,
sostuvo Eric Martin. 

Las obras del tramo en super-

ficie, en cuanto a la construcción
de las vías férreas y los sistemas
de electrificación y comunica-
ción, tienen un período de dura-
ción estimado de hasta 46 me-
ses. La implementación del nue-
vo servicio se proyecta en su pri-
mera etapa para el segundo
semestre de 2028.

La recepción de ofertas se pre-
vé para fines del primer semes-
tre de 2024. EFE busca adjudicar
los trabajos en la segunda mitad

del próximo año. “Nuestro plan
es iniciar el contrato a fines de
2024, con lo que estaríamos dan-
do curso a las obras civiles”, in-
dicó Martin. 

Tramo pendiente
y trenes

Para completar el proyecto
Tren a Batuco, quedaría pen-
diente la licitación de las obras
desde el túnel Quinta Normal al

puente Mapocho, para avanzar
hacia los US$ 950 millones que
costará este servicio. Al respec-
to, Eric Martin comentó que
“estamos trabajando en los di-
versos estudios necesarios para
realizar el llamado a licitación
de ese tramo durante el próxi-
mo año. Incluye las obras civi-
les en el sector de la comuna de
Quinta Normal y un tramo so-
terrado a través de un túnel do-
ble vía nuevo para llegar a la es-
tación terminal”.

A fines de diciembre de 2022,
EFE obtuvo recomendación sa-
tisfactoria del Ministerio de De-
sarrollo Social, para así iniciar el
proceso de licitaciones y luego
comenzar las obras del Tren San-
tiago-Batuco.

En agosto de este año, se adju-
dicó al consorcio entre la firma
china CRRC y Temoinsa la fabri-
cación de los 10 nuevos trenes,

que contarán con capacidad pa-
ra 807 pasajeros, aire acondicio-
nado, información digital y
prestaciones a los usuarios que
ya tienen los equipos en el Bio-
tren del Biobío y el servicio Ran-
cagua-Estación Central. 

Melipilla: 33 empresas
compran bases

A fines de agosto pasado, EFE
llamó a la licitación de dos tra-
mos del proyecto del tren a Meli-
pilla, que bordeaban US$ 800
millones entre ambos. Sobre los
avances de ese proceso, el presi-
dente del tren estatal indicó que
“33 empresas compraron las ba-
ses de licitación, las cuales están
participando activamente. La
entrega de ofertas se espera para
fines de marzo de 2024 y la adju-
dicación, para mediados del pró-
ximo año”.

Lanzó convocatoria para construir faenas civiles que suman una inversión de US$ 530 millones: 

EFE licita obras de tren a Batuco, uno
de sus mayores proyectos, que movería
35 millones de pasajeros al año

MARCO GUTIÉRREZ V. 

La iniciativa involucra a cinco comunas de la Región Metropolitana, ocho estaciones, 
vías para pasajeros y carga, y tendrá conexiones con el metro. El contrato partiría a fines de 2024. 

Se estima una
demanda apro-
ximada de 35
millones de
pasajeros por
año para un
área de influen-
cia de cerca de
un millón de
habitantes. 
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‘‘Es un monto de inversión muy atractivo para
empresas (constructoras) nacionales e
internacionales, y especialmente en un momento en
que se está trabajando muy fuertemente en la
reactivación económica”. 
........................................................................................................................................

ERIC MARTIN
PRESIDENTE DE EFE

La cadena de comida rápida
Burger King, una de las mayores
a nivel mundial, avanza en sus
planes de expansión en Chile. La
firma, que opera en territorio na-
cional bajo la representación del
grupo mexicano Alsea desde
2006, se encuentra realizando
un fuerte despliegue en el país,
particularmente para aumentar
su presencia en regiones en el
mediano plazo.

Así lo señaló Martín Marquez
de la Serna, director de Burger
King para el Cono Sur, división
enfocada en los mercados de
Chile y Argentina. El ejecutivo
aseguró que para este año pro-
yectan cerrar con un alza de 19%
en sus ventas frente a 2022, por
lo que potenciarán su plan de in-
versiones en el país. 

Para los próximos años consi-
deran una serie de aperturas y
reconversión de locales, con la
meta de alcanzar las 100 tiendas
en Chile, aseguró. Actualmente,
bajo la operación de Alsea, po-
seen 73 puntos de venta. 

“Nuestro foco es terminar el
2025 con 100 locales. Es nuestra
ambición”, dijo Marquez. “To-
davía tenemos mucho por crecer
en Chile, y sobre todo para ex-
plorar formatos”, sostuvo.

“Trabajamos con una herra-
mienta de software que nos per-
mite evaluar y ver cuántos Bur-
ger King pueden entrar en el
mercado, incluso puede que
exista lugar para más de 100 lo-
cales”, señaló. 

En esta línea, el ejecutivo re-
calcó que “a medida que vaya-

mos abriendo (nuevas sucursa-
les), tendremos que ser más se-
lectivos con las ubicaciones, y
evaluar bien los casos de negocio
para no abrir una tienda que no
haga sentido dentro del portafo-
lio, y después no cumpla con las
premisas de rentabilidad que
queremos”.

Estabilidad del país

Asimismo, sostuvo que “se-
guimos viendo muy atractivo al
mercado chileno, porque más
allá de que este año la economía
estuvo un poco más lenta, es un
mercado muy estable y previsi-
ble donde uno puede pensar en
términos de inversión y armar
proyecciones y cumplirlas”. 

En esta línea, Marquez indicó
que para el cierre de año esperan
sumar nuevos locales a su carte-
ra, para llegar a un total de 77

tiendas. Sin embargo, para 2024
tienen contemplado añadir otras
nueve sucursales.

“Son siete aperturas y dos reu-
bicaciones que estamos aprove-
chando, que por ahí hay zonas
más relevantes. También espera-
mos remodelar cinco tiendas pa-
ra renovarlas con una nueva ima-
gen, con muebles, mobiliarios
nuevos y equipamiento”, dijo.

De esta manera, preparan
aperturas en ciudades como Ca-
lama, Valdivia, y en Curauma
(Valparaíso). “Para el año que
viene seguimos con esa idea de
poder expandir la red. El foco es-
tá yendo también hacia regio-
nes, queremos ser una marca
más nacional”, afirmó Marquez.

Para la cadena, el mayor desa-
fío estará en abrir puntos de ven-
ta bajo el formato free standing,
proyecto que considera más de
2.000 metros cuadrados de su-

perficie para la tienda, terrazas,
estacionamientos y drive-trough.
“En Estados Unidos es un for-
mato que está muy desarrollado,
y acá vamos a poner mucho én-
fasis para tener un crecimiento
de nuestra red bajo el free stan-
ding”. Asimismo, continuarán
desarrollando los otros formatos
que operan, como locales en
malls y en la calle.

Para ello, esperan desembol-
sar US$ 1,2 millones por nuevos
locales, señaló Marquez. Mien-
tras que para las remodelaciones
de espacios que poseen en tien-
das operativas invertirán unos
US$ 400 mil. Adicionalmente,
también están implementando
tótems de autoatención en sus
locales. “Ya tenemos 41 tiendas
que cuentan con estos termina-
les, y la idea es poder llegar al
100% de la red a fines de este
año”, añadió. 

La firma planifica un fuerte despliegue para elevar su presencia en regiones:

Burger King alista nuevas aperturas
en Chile para fines de año y prevé
alcanzar 100 locales en 2025

La cadena, que opera en el país bajo la representación de la mexicana Alsea, tendrá
como foco proyectos que tengan sobre 2.000 metros cuadrados de superficie.
N. BIRCHMEIER Hasta US$

1,2 millones
invierte
Burger King
por cada
local nuevo.
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ECONOMÍA Y NEGOCIOS
SANTIAGO DE CHILE, LUNES 27 DE NOVIEMBRE DE 2023

La inmobiliaria Norte Verde
—ligada a la familia Bascu-
ñán— sigue creciendo en San-
tiago Centro y consolidándose
como uno de los actores rele-
vantes en el desarrollo inmobi-
liario de esta comuna. 

La firma anunció una nueva
inversión por US$ 21 millones,
esta vez, para el desarrollo del
“Edificio San Francisco”. Se
trata de una iniciativa de uso
mixto, que integra oferta resi-
dencial y equipamiento co-
mercial, siendo esta última
principalmente bajo el formato
de strip center.

El área comercial considera
una superficie de 1.600 me-
tros cuadrados, con 37 locales
destinados a servicios que
abarcan desde tiendas de con-
veniencia hasta cafeterías,
minimarkets, farmacias, loca-
les de comida rápida con deli-

very, veterinarias, centros mé-
dicos, gimnasios y minibode-
gas, entre otros.

La obra, ubicada en la calle
San Francisco, cuenta con to-
dos los permisos para iniciar
sus faenas, las que partirían en
el primer semestre de 2024. La
fecha de entrega del proyecto
está prevista para la primera
mitad de 2026. 

Alejandro Videla, gerente de
nuevos negocios de Norte Ver-
de, comentó que este edificio
“busca dar respuesta a los nue-
vos estilos de vida, donde la
optimización del espacio y la
conveniencia de contar con
una variedad de servicios a po-
cos pasos del hogar son clave.
Poder vivir y acceder a un mix
comercial en un solo lugar. Ac-
tualmente, el sector tiene défi-
cit de infraestructura comer-
cial y servicios, y con este pro-
yecto estamos atendiendo a esa
necesidad”.

Proyecto en calle San Francisco:

Norte Verde invertirá
US$ 21 millones en
edificio en Santiago 

La iniciativa combina viviendas con
espacios comerciales.
M. GUTIÉRREZ 

El área residencial del proyecto comprende un edificio de 5 pisos, con
175 departamentos orientados a inversionistas. 
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